4~ ECONOMIAY
NEGOCIOS

Sall | Centro de
Universidad Market_mg
REXeit | Industrial

( CERTIFICACION )

Creacion y Venta de
Valor en Negocios B2B

] cmicontacto@unegocios.cl & www.cmiuchile.com



CERTIFICACION

Creacion y Venta de
Valor en Negocios B2B

DESCRIPCION

Académico

Victor Hugo
Ferreira Gonzalez

Sales & Marketing Strategy |
Business Development |
Value Add Creation

www.cmichile.com

FEN U. CHILE

Diagonal Paraguay 257
Torre 26 Piso 9 Oficina 905
Santiago, Chile

01 - Descripcion y Contenidos

Creacion y Venta de
Valor en Negocios B2B

Esta certificacion le entregara conocimiento
relevante desde la identificacion, cuantifica-
cion, documentacion y comunicacion de valor
vinculado a la estrategia de la organizacion
B2B y a las aplicaciones de los productos ofre-
cidos en cada mercado especifico, permite
elaborar una ruta asociada a los elementos de
valor y caracteristicas diferenciadoras de los
competidores que van a permitir calcular la
cuantificacion del valor generado para una
determinada cadena industrial objetivo.
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¢De qué se trata el curso y
cual es el objetivo?

Esta certificacion tiene como objetivo
abordar la creacién de valor en negocios B2B,
abordando paso a paso el analisis de cadena
industrial de valor, venta de soluciones y ciclo
de venta técnica.

Este programa proporcionara las
herramientas necesarias para disefar
ecuaciones de valor, considerando la
funcionalidad del producto industrial y su
impacto en la cadena industrial de los
clientes que emplean la tecnologia. Facilitara
el calculo del valor generado y ofrecera una
metodologia para documentar/comunicar
dicho valor en la oferta.

¢A gquiénes va
principalmente dirigido?

Areas comerciales, areas de marketing de
producto, areas de prospeccién de venta y
precificacion, areas de desarrollo de nuevos
negocios.






I
CERTIFICACION

Ereacioniyventaide |
Valor en Negocios B2B Sk

Centro de

Programa

Primer dia:

Definicién de valor y conceptos generales
Cadena industrial de valor
Construccion de la propuesta de valor

ROI versus TCO

Atributos de valor y elemento de valor de un producto industrial

Segundo dia:

Construccion de las ecuaciones de valor
Calculo de valor generado por un producto industrial

Diseiio de una calculadora de valor y Estrategias de digitalizacion
de calculadoras de valor

Modelo de negocios basados en venta de valor.

Ciclo de venta técnica y ciclo de venta de valor.
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Contacto

Inscripcion

Modalidad de Pago
Particular

Via transferencia Bancaria
Tarjeta de Crédito / Debito

Empresa

Orden de compra (pago a 30 dias)
Transferencia Bancaria
Tarjeta de Crédito / Debito

Ignacia Morales
imorales@cmiuchile.cl

Valor Nominal

Valor Nominal: $500.000
Valor Beca: $300.000
Socios 40% de Descuento.
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el portal de pagos de ‘transbank.



